N Kala

Implantée a Delémont, Kala Swiss SA est une entreprise suisse innovante, a I'origine du premier
procédé entierement digital pour la recherche d’avoirs du 2¢ pilier. Forte de cette avancée
technologique, la société occupe aujourd’hui une position de leader sur le marché national et a
permis a des milliers de citoyens de retrouver une partie des 55 milliards de francs d’avoirs
existants dans le systéme du libre-passage.

Afin de renforcer notre équipe, nous recherchons un(e) :

Responsable des ventes B-to-B
bilingue FR-DE
80% - 100%

Votre défi
e Manager et développer I'équipe B-to-B (actuellement 1 FTE)
e Acquérir de nouveaux partenaires B2B et développer le portefeuille existant

e Identifier les besoins des partenaires et proposer des solutions créatives pour accroitre leur
volume d’affaires

e Elaborer et mettre en ceuvre des stratégies marketing et commerciales dédiées aux partenaires
o Fidéliser et accompagner les partenaires dans la durée
e Représenter Kala Swiss SA lors d’événements professionnels et rencontres partenaires

e Participer a I'évolution et a I'optimisation du systéeme CRM, en collaboration avec I'équipe
technique

Vos compétences
e Esprit orienté résultats et goGt prononcé pour le développement commercial
e Trés bonne maitrise du frangais et de I'allemand nécessaire (oral et écrit)
e Expérience dans la vente B-to-B et le développement de partenariats
e Connaissances dans le systéeme de prévoyance suisse : un atout
e Aisance dans la communication (présentielle, téléphonique et écrite)
e Personnalité motivée, persévérante et optimiste
¢ Organisation, autonomie et capacité a travailler dans un environnement en croissance rapide
e Maitrise des outils informatiques usuels (Outlook, Excel, Internet, etc.)

Nous vous proposons
e Un emploi au sein d'une équipe dynamique, performante et en pleine croissance
e Une culture d’entreprise collaborative, ou vos idées et initiatives sont valorisées

¢ Une rémunération attractive avec une partie variable illimitée, directement liée a vos
performances

e Des perspectives d’évolution, notamment en prenant la responsabilité des ventes B-to-C
e Date d'entrée : de suite ou a convenir
e Lieu de travail : Delémont (Jura)

Intéressé(e) ? Merci de nous faire parvenir votre postulation avec CV et lettre de motivation par
courrier ou par e-mail. Votre dossier sera traité en toute confidentialité.

Kala Swiss SA, Route de Rossemaison 100, 2800 Delémont
jobs@kala.ch | www.kala.ch



